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Mit és hogyan értékesítünk?
Hogyan értékesítünk?

1. Honnan szereznek tudomást ajánlatunkról vendégeink:

· utazási irodák által

· turisztikai kiállítások által

· nyomtatott anyagaink által: szórólap, banner, táblák

· hirdetések: tv, rádió, újságok

· ismerősök által

· internet

2. A felsorolt marketing csatornák elemzése

· befektetett pénz és hatékonyság

3. Az internet fontosságáról

· milyen egy jó honlap
· cél: minél könnyebben ránktaláljanak vendégeink

· hogyan:

· minél több link mutasson a honlapunkra: bannercsere, ingyenes hirdetési oldalak

· közösségi portálok jelentősége: iwiw

· portálokon rajta lenni

4. A google analytics fontosságáról

· milyen információkat, adatokat nyerhetünk az analyticsből

Mit értékesítünk?

1. Elsősorban szállást és étkezést

Mivel lehet idevonzani a vendégeket?


Programokkal, rendezvényekkel

Rendezvények, események fontosságáról

Programlehetőségek

· összegyűjteni a környék programlehetőségeit

· használni kell a már meglevő információkat: pl. Tourinfo eseménynaptára

FONTOS, hogy a foglalás visszaigazolásakor küldjük el programajánlatainkat, hogy mielőtt ideérkezne a vendég már tudja, hogy milyen programokon vehet részt

· görög példa

· több program, látnivaló, élmény= hosszabb időtöltés
Az OKprogram rövid bemutatása

Együttműködési lehetőségek
